
 

 

出口需求下滑？负反馈已经开始？钢材价格下跌才开始？ 

——华北钢铁产业链调研 

物产中大期货 陈晓伟 王静静 李荣 

一、调研背景 

1、钢厂是否持续减产，是否持续负反馈？钢厂生产积极性较高，3 月以来

铁水产量持续攀升至同期最高水平后开始回落，供应压力持续累积，河北作为全

国最大的钢材生产基地，产量占比达 20%-30%，且以板材为主导，其生产动态对

全国市场具有重要性影响。 

2、淡季需求是否超预期下滑？今年在“抢出口”效应的带动下，钢材需求

展现出较强韧性，出口量同比增长，部分缓解了国内供给压力，成为影响钢价的

重要边际变量，随着建材需求逐渐进入淡季，成材是否超季节性下滑的因素主要

就在于板材的需求是否继续维持韧性。 

3、钢坯出口持续性如何？今年铁水流向出现结构性变化，钢坯比例显著提

升，而河北地区轧钢厂密集，钢坯资源的消化能力成为影响区域供需平衡的关键

变量。 

针对上述问题，继 4 月去博兴市场了解出口情况，本次我们于 2025 年 5 月

19 日-5 月 22 日深入天津、河北两大核心区域，重点调研钢厂生产与钢材加工、

贸易情况。 

二、调研核心内容总结 

（一）生产与排产 

1、排产较好：多数钢厂今年采取超接策略，钢厂与下游加工厂订单多数接

到 15 天到 30 天，对不同规格排产时间不同，部分品种排产至 7 月底。环比略有

走弱，同比仍较好。 

2、钢厂生产利润尚可、加工厂有微利：钢厂即期利润约 100-200 元/吨，部

分钢厂净利达到 100 元/吨以上，加工厂有微利，不同品种略有差别。采取以销

定产模式，原料低库存，锁定加工利润。 

3、唐山市场中钢坯、带钢、轧硬现货偏好。 

（二）出口情况 

1、出口利润尚可，螺纹钢坯、线材出口量有增长，冷轧今年出口至中东、

非洲地区增量较多，韩国、日本减量明显，钢坯出口存在筛选订单的余地。（以上

是对各企业情况的综合，不能代表所有企业） 

2、多数认为抢出口会透支未来部分需求，但实际影响或没有预期的大，低

价格我国钢材具有竞争力。 

3、未来出口可能风险点：6 月韩国可能对我国热卷反倾销，若政策落地，韩

国采购商计划进口轧硬。 

（三）库存与预期 

1、库存水平：钢厂、贸易商库存处于低位（如从 2 万吨降至 0.4 万吨），如

需建立库存则是按照震荡区间建库存，短流程企业原料零库存，以订单驱动生产。 

2、限产预期：部分认为 7 月天津上合峰会、8 月成都世界运动会、国庆阅兵

会影响短期供给，有的则认为地方保 GDP 压力下，政策性限产落地效果存疑。 



 

 

三、淡季钢材需求展望 

6 月产业端的负反馈或难实现：当前钢厂利润和排产较好，博兴市场钢坯、

带钢、轧硬等现货偏紧，钢厂没有大幅减产动力，建材需求季节性下滑难以拖动

整体成材走向负反馈，短期看不到钢厂持续性的大幅减产，。 

需求仍有韧性：板材需求是决定钢材淡季需求韧性的关键变量，钢厂排产基

本接到 15-30 天的订单，热卷在 3300 元/吨以下，钢材出口具有韧性，预计板材

需求或好于市场预期。 

强现实弱预期格局维持：钢厂环节整体库存、接单、利润都很健康，前期市

场对出口看衰的弱预期可能迟迟兑现不了，整体产业矛盾的积累较慢，或晚于市

场预期，二季度以来现实一直偏强，预期一直偏弱，如果六月仍然现实偏强，那

么弱预期会得到一定程度改变甚至边际反转，钢材价格近期破位下跌不是下跌开

始，或是下跌尾声。 

四、调研具体情况 

1、 热卷加工企业 A  

生产：生产包括热卷压延全品种，各种产线共有 60 多条，产能 400 万吨，

彩涂产线 12条，彩涂生产为主，彩涂年产量 240万吨。以销定产，原料低库存，

钢厂协议量为主；没有产成品库存,下游是代理商，与代理商有协议量，不直接

对接下游终端。 

排产：彩涂今年需求非常好，爆单，满负荷生产还跟不上代理商的需求，接

单接到 7月底，推测国家的政策和化债起到一定效果，在建工程的量增加。镀铝

锌作为彩涂基板，需求较好，有花、无花镀锌、锌铝镁需求同环比下滑，今年交

期一个半月，去年同期三个月。体感是今年大家电需求走弱，小家电需求很好，

光伏需求转弱。 

出口：年出口量约 120 万吨，主要出口至东南亚、拉丁美洲、非洲等第三世

界国家，主要出口品种是镀铝锌等产品，彩涂出口少，10 万吨左右。镀锌出口不

好，同比下滑 

观点：看跌，1.宏观利好带来盘面上持时间短；2.涨价需求不接货；3.抢出口

需求前置；4.限产对实际供给端的影响可能没有数据显示的那么大。 

2.钢厂期现贸易部 B 

各钢厂螺纹、钢坯、冷轧、基料、热卷、中厚板、工业线材等品种的接单基

本在 25 天以上，个别锁价钢厂接单存在压力，钢厂净利约 50-100 元/吨左右。本

钢厂冷轧、镀锌出口接单至 7 月底。 

行情观点：当前基本面没矛盾，价格震荡运行，淡季预期可能被证伪，强现

实下钢材累库速度不及预期，7 月天津上合峰会、8 月成都世界运动会、国庆阅

兵会影响供给，因此看涨主要关注北方限产。当前山西、东北、西北地区基本面

压力较大，看跌关注这几个地区。当前钢厂、贸易商低库存（之前的 2 万吨现在

下滑至 0.4 万吨左右），现货压力不大，可能会出现暴力反弹、缓慢下跌的行情。 

3 月上期所更改钢材业务细则的影响：11 月之前没有影响，原因：1.整体现

货偏紧，成都由于某钢厂新老厂替换交不上仓单，山西卖钢坯有利润，江苏多数

钢厂对产业看空，不愿做信用仓单，也不会注册厂库仓单；2.除非市场 10 合约

空翻多可能才会对市场产生一定影响。 

正反套观点：当前钢厂接单较好，正套合适，反套需要等到 6 月中旬之后淡



 

 

季需求下滑、快速累库、环保限产对供给有影响、现货偏紧但又不好卖的时候进

场合适。 

3.钢厂冷卷销售部 C 

公司概况：有两个生产基地，年产能 320-350 万吨，约 1/3出口，2/3 内贸。

根据市场变化建立库存管理，目前库存 3万多吨，相比之前有所增加（之前有段

时间几乎 0库存），处于震荡区间建小库存操作。 

关税影响：低价时成交少，中美关税下调，价格上涨时出口成交有一定增加，

之后价格下跌，市场反应平淡，询价频繁但成交有限。 

出口：主要在东南亚（日韩泰）、中东、中南美，美国和欧洲因反倾销基本

不做，客户会进口之后加工进行转口贸易。今年出口至中东、非洲地区增量较多，

韩国、日本减量明显。当前接单接到 7月底，7月还没接满，同环比走弱（去年

同期已经接到 8月，今年 4月已接到 7月），出口利润尚可。 

内贸：接单方向侧重市场流通材，转向高端、高附加值的终端产品，如家电、

汽车等领域，订单相对稳定。中美关税下调后，家电订单略有增长，但不明显。

家电做的是外壳的材较多，整体订单稳定，感觉未受到以旧换新的明显影响，可

能与房地产下行有关。 

行情观点：震荡运行，宏观消息释放完毕，产业产能高，钢厂有利润，限产

不好执行，向下存在一定空间，今年也可能像以前一样出现淡季不淡，价格也可

能上涨，热卷向上看到 3300-3400元/吨。 

 4.钢厂的国际贸易公司 D 

钢厂生产包含各种类型的粗钢，唐山地区钢坯投放量约 2 万吨/天，钢坯接

单到 7月，首先保证内贸协议量，出口存在筛选订单的余地，每月出口量约 10-

20万吨。 

工厂生产模式转变：国内工厂多订单化生产，接订单锁原料，赚加工利润，

传统补库模式弱化，价格波动收窄，企业对原料涨跌博弈意愿低。 

关税影响长周期产品如白电、汽车用钢的订单未见明显改善。 

与 2014-2015年熊市尾期相比，当前价格表现有相似处，价格阴跌，波动幅

度缩窄，但市场环境和处理方式不同，当前出口和“一带一路”带来需求支撑，

并非完全过剩状态。 

行情观点：年初铁矿价格预期 78-113美金/吨，现在预期或有所修正，铁矿

四大矿山存在铁元素降品，除 FMG其余三家矿山全年发运或在目标下沿，供给端

虽预期下半年增量，但需求端铁水有望维持高位，库存压力不大，矿价具有韧性，

年初价格预期区间需修正。 

5.贸易商 E 

做钢厂直发，月成交量不到 10万吨，今年主要做正套，80%以上销售给终端，

主要销售给胜方镀锌厂、酸洗厂、盘扣厂。 

3、4月价格下跌过程中有需求，5月需求环比转弱，下游以降加工费保单子

的形式，可能接单量没少，但加工利润下滑。 

钢厂订单基本上都接到 20 天到 30 天，对不同规格排产时间不同，在 7-30

天，下游有冷轧线的钢厂接单偏长一些。 

限产预期：对天津等地环保限产预期持谨慎态度，认为地方政府保 GDP背景

下，限产落地效果可能有限，且限产对产量实际影响待观察。 



 

 

投机需求减少，产业端更关注现货利润及订单情况，当前现货偏紧，操作上

更倾向于期现正套。 

6.钢厂 F 

总产能 3万吨，当前日产约 2.6万吨，品种包括线材、盘螺、带钢等，卷板

产能占比 80%，轧钢产能大于炼钢产能。原料添加废钢比例今年较去年提高，一

般 10%-15%，好时达 20%-25%。 

利润与排产：利润好的品种优先生产，目前线材、盘螺利润较好，钢坯利润

约 150元左右。当前钢厂订单通常 10天左右，15-20天算较多，当前 15-20天。 

销售：内销为主，贸易商环节压缩，订单多来自国企和终端客户。今年上半

年钢厂订单整体较好，超接现象较去年明显，交期延长，协议单仅占百分之十几。 

出口情况：建材出口以散销给贸易商为主，线材多数集港出口，主要流向南

非、东南亚、中东、非洲等地。今年螺纹钢坯、线材出口量有增长，但钢坯出口

因价格问题暂不合适。 

7.钢厂 G 

月产约 60 多万吨，日产 2.1-2.2 万吨，铁水日产 1.9-2 万吨，长流程添废

比例增加，带钢、卷板各占一半，日产 1 万吨左右，冷轧较少，月产约 5 万吨，

以销定产，协议量约 40%，逐步提高终端占比，终端和贸易商比例大约 6:4。今

年 2至 4月已经检修完，没有检修计划。 

接单:7天，处于公司规定最大接单量，订单体感和拿货积极性同比较好，去

年 2万吨日产可能有时难卖，今年很快就卖完，环比有点转弱。 

完全锁利润型，完全利润约有 120-130 元/吨。 

观点：经济周期下板材需求处于上升趋势，只是增速放缓，抢出口透支国外

需求，但是影响没有预期大，今年钢坯出口、中厚板、机械加工、机械、风电需

求增的比较多，无需过多关注板材需求何时转弱，需关注建材淡季需求高度。 

8.短流程钢厂 H 

电炉炼钢企业，原料全是废钢，1 点零几的废钢产 1 吨粗钢，产能 1 万吨/

天，当前产量约 0.7 万吨，主产带钢（80%）、钢坯（20%），主要内销，终端和

贸易商拿货比例约 6:4，终端主要是管厂、冷轧厂、酸洗厂。 

对锁利润，电炉利润约 100 元/吨以上，同比较好，带钢接单 15 天，每天

出货速度较快。 

9.加工厂钢坯外贸部 I 

外贸热卷涂渡为主，不做库存，跟厂家直接采购，月出口量 5、6 万吨，热

卷和镀锌各一半，钢坯市场采购或与厂家直接采购，依托国企、海外办事处和大

客户资源，长期订单较多。 

涂渡交期 7 月份，热卷 20-30 天，热卷主要出口至沙特、迪拜、中东和越

南，整体订单同比增加，出口方面除越南未感觉到哪些国家明显减少，巴西同比

增加，环比 3、4 月走弱。 

利润环比 3、4 月走弱，但有利润。 

10.加工厂 J 

两条连轧产线，两条镀锌产线，轧机产能 18 万吨/月，钢坯外卖量 6.5 万吨



 

 

/月，其余自用，有花和无花月产量约 6 万吨。 

接单：当前整体接单尚可，环比走弱；轧硬接单尚可，多数流向出口，接单

至七月中旬，环比走弱，因为 4 月初交期已接到 7 月初；有花 35-40 天，交期较

好，无花 15-20 天，交期偏短。 

加工利润：扎硬加工利润尚可，有花和无花加工成本分别在 430、470 左右，

镀锌和无花加工处于亏损。 

出口：各品种出口比重 50-60%，扎硬出口稳定，主要是北美、台湾、中东，

6 月出口韩国可能存在增量，因为 6 月中旬韩国可能出一个热卷的反倾销政策，

韩国的采购和贸易商已经过来调研轧硬，若热卷反倾销落地会进口轧硬。 

内贸：客户是涂渡厂、卷管厂、冷轧厂，管厂的终端客户越来越少，因为管

厂客户主要在胜芳，但胜芳近两年新增冷轧产能较多；扎硬销往博兴，华东、华

南；有花无、花内销至周边山东、新疆、内蒙。 

11.加工厂 K 

日产 2.2 万吨，主产轧硬、镀锌，轧硬产能约 7 万吨/约，镀锌产能 6.6 万，

部分轧硬外卖，月外卖量几千吨，终端和贸易商比例约 8:2，主要销售至周边，

下游贸易商出口约 1 万吨/月，出口至菲律宾。 

锁定加工利润，2023 以来加工利润稳定在 10-30 元/吨，排产约 15 天，环比

4 月略微走弱，5 月下旬接单量较上旬略有回暖，市场不好的时候排产约 7-10 天。 


