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报告要点： 

基差贸易通过“期货合约+基差”的模式，帮助企业和贸易商有效

管理市场价格波动风险，核心在于将物流和价格流分离，使得产业链上

下游的参与方能够优化贸易模式。与传统现货贸易相比，基差贸易能够

帮助卖方锁定销售利润，同时为买方提供灵活的点价权利，降低采购成

本。通过分析基差贸易双方如何实现最优效益，以及列举了多个尿素产

业的基差贸易案例，展示了基差贸易在实际操作中的特有优势。例如，

尿素生产企业通过与下游工厂签订远期订单，成功规避了价格下跌的风

险，同时减轻了库存压力。贸易商通过先销后采的模式，既稳定了货

源，又避免了价格波动影响利润的风险。二次点价（基差点价+场外期

权）模式同样为解决传统贸易上、中、下游利益冲突提供了新路径。 

尽管基差贸易具有显著的效益，但其在实际应用中仍面临诸多难

点。首先，尿素基差的波动性较大，且受季节性需求影响明显，企业需

要持续跟踪基差变化，把握贸易机会。其次，升贴水的确定涉及仓储成

本、运输成本等多重因素，买卖双方在谈判中需综合考虑这些因素。此

外，点价策略的选择也至关重要，企业需根据市场情况灵活调整点价时

机，规避因价格判断失误或基差变动带来的风险。 

随着我国期货市场的进一步完善，尿素产业基差贸易有望得到更广

泛的应用。企业需加强对市场信息的收集和分析，提升风险管理能力，

积极应对基差贸易中的挑战。基差贸易的广泛应用也将进一步提高市场

的定价效率和透明度，促进资源的合理配置。基差贸易为尿素产业提供

了一种有效的风险管理工具，实际操作中可灵活调整，在优化成本控

制、提升市场竞争力方面的潜力不容忽视。企业可结合自身经营情况，

灵活运用基差贸易模式，以实现可持续发展。 
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一、基差贸易的本质 

（一）基差贸易的本质 

基差贸易的发展起源于对市场价格波动风险管理的需求，大宗商品市场的价格波动日

益剧烈，企业和贸易商面临着巨大的价格风险。为了有效管理这些风险，基差贸易模式应

运而生。传统现货购销模式存在购销两端周期不匹配、价格波动大等弊端，导致企业在面

对市场变化时难以有效应对，基差贸易的核心在于定价方式的创新。传统的现货贸易往往

采用“一口价”的定价方式，即买卖双方直接商定一个固定的价格进行交易。基差贸易通

常有三个步骤：一是“定基差”，即双方约定以“期货合约+基差”的方式进行贸易定价，

并协商好基差；二是“点价格”，确定期货合约的某个价格，这个过程就是“点价”，点价

过程通常会伴随期货套保头寸的开平，即套保方要在该期货价格上达成期货交易，点价的

价格才能被确认，点价才得以完成；三是“交钱货”，双方以点价所确定的期货价格加上之

前商议好的基差，确定货物最终结算价并钱货两讫。基差贸易实现了把物流和价格流分离，

这样使得产业链上下游不同的参与方能够消减对不同价格以及对未来价格波动的担忧。 

（二）基差贸易目前应用的领域 

在 2000 年以前，国际大豆贸易就已经开始采用以 CBOT 为基础的升贴水方式，这为国

内基差贸易的发展提供了借鉴。中国加入 WTO 后，油脂油料进口逐步放量，对外依存度增

加，外部干扰因素增多，行情波动愈发剧烈。随着市场竞争的加剧，企业对价格风险管理

的需求日益迫切，为了应对这一挑战，国内企业开始探索基差贸易模式，同时期货市场的

不断完善和发展为基差贸易提供了有力的支持。 

2014 年，棉花基差交易通过期货盈利弥补现货亏损方式获得利润，从而实现了“高买

低卖”的贸易模式，打破了传统“低买高卖”的棉花现货贸易盈利逻辑。国内流通企业面

临的竞争环境愈加激烈，于是越来越多流通企业开始学习和应用基差交易，随后基差交易

成为棉花圈被广泛接受的一种贸易方式。以棉花下游纺织企业为例，在其有采购需求时，

与贸易商签订基差购销合同，同样约定点价时间，在其支付保证金后，帮其锁定货源，允

许其在价格下跌时点价，后期再进行点价结算。这样下游企业可以根据生产的进度分批提

货，降低了原料端的资金占用、采购成本，也规避价格风险，建立常备库存，实现了保供

稳产，提高了企业的生产效率及经营效益。 

目前国际市场中石油、铅、锌、镍、铜等有色金属、豆类等谷物均较为普遍的采用基

差点价法，国内部分农产品行业和部分有色金属品种也已经较为成熟的使用基差点价模式，

铁矿石、焦炭等品种也在逐步尝试向基差点价转型。 



 

 4 / 13 

请阅读最后一页重要声明 

长江期货 | 专题报告 

（三）点价交易、套期保值与基差贸易的联系和区别 

点价交易是以某月份期货合约为计价基准，约定在此基础上加减升贴水来确定双方买

卖现货商品价格。具有点价权的一方需要时时关注期货市场的价格变化，并在点价期限内

根据自身对市场的判断选择某一天的期货价格作为最终成交时的基准价格。被点价的一方

面对着期货价格涨跌的风险敞口。 

套期保值是在买进现货时，在期货市场上卖出同等数量的期货合约进行保值，或者还

未买入现货时，在期货市场上买入同等数量的期货合约进行保值，主要目的是避免或减少

价格发生不利方向变动的损失。 

基差贸易是按某一期货合约加减升贴水确定点价的同时，在期货市场进行套期保值操

作，从而降低基差风险，换言之是提前锁定基差。例如买方点价市场时，基差卖方在盘面

建立空单锁定基差并约定基差，此时买方接受基差且拥有点价权。卖方点价市场时，基差

买方在盘面建立多单锁定基差，此时卖方接受基差且拥有点价权。 

实际中很容易将点价交易与基差贸易混淆，但其实基差贸易与点价交易还是有所区别，

基差贸易在点价交易的基础上，通过期货市场择机进行套期保值，转移期货涨跌的风险，

并在点价方点价后对冲平仓，可以理解为是点价交易和套期保值的结合。 

二、基差贸易的效益分析 

（一）基差贸易双方的效益分析 

基差贸易对买卖双方都有一定益处，卖方可以锁定销售利润，同时可以将基差风险转

嫁为买方。买方可以明确采购的上家锁定货源，可以趁价格合适时进行点价，从而获得了

未来降低采购成本提高利润的机会。如下图所示，从基差贸易买方点价来看，基差卖方收

益=现货端收益+期货端收益=（(F1+B1）-S0)+（F0-F1）=B1-（S0-F0）=协定基差 B1-建仓

基差 B0，下游贸易商采购价=期货点价 F1+基差 B1。不论价格涨跌，只要基差卖方与基差买

方协定的基差大于建仓基差，基差卖方便能稳定销售利润，基差买方可以选择灵活点价权

利。 

图 1：买方点价基差贸易效益分析                                                                               
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数据来源：公开资料整理、长江期货能化产业服务中心 

从基差贸易卖方点价来看，基差卖方收益=现货端收益+期货端收益=（S0-

(F1+B1）)+（F1-F0）=B0-（S0-F0）=建仓基差 B0-约定基差 B1。下游贸易商采购价=期货

点价 F1+基差B1。不论价格涨跌，基差卖方约定的基差小于建仓基差，基差卖方便能稳定销

售利润。 

图 2：卖方点价基差贸易效益分析                                                                               

 
数据来源：公开资料整理、长江期货能化产业服务中心 

（二）基差贸易双方如何实现最优效益 

基差贸易的理论效益分析很简单，但在产业实际运用中各个阶段需要严谨客观的判断，
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多方需达成一致才会取得最优效益。以买方点价模式为例，下游复合肥企业下个月生产需

要采购尿素作为原材料，如何选择即期现货价格采购还是基差贸易采购，取决于卖方给出

的基差条件以及对于未来基差的判断，如果复合肥企业预计基差走强（若价格上涨，现货

价格涨幅将大于期货价格涨幅；若价格下跌，现货价格跌幅将小于期货价格跌幅。），基差

买方以点价方式买入的现货比从现货市场买入能获得更高的收益，若判断后市基差走弱，

复合肥企业更倾向于选择即期现货价格采购。对于基差卖方而言，实现最优效益需要研究

分析基差变化规律，建仓基差越低越有优势，有技术支持的条件下在盘面短期操作优化建

仓基差。而基差卖方的风险在于建仓后基差走弱，无法跟下游协定有利基差，无法保证自

身利益。 

图 3：基差贸易双方的收益、风险及如何实现最优效益分析                                                                               

 买方点价 卖方点价 

 基差卖方 基差买方 基差卖方 基差买方 

权利 
升贴水报价 

（现货卖方） 

接受升贴水并拥有点

价权 

（现货买方） 

升贴水报价 

（现货买方） 

接受升贴水并拥有

点价权 

（现货卖方） 

效益 

锁定销售利润，将

基差风险转嫁给基

差买方（现货买

方） 

锁定货源，先用货，

后结算；获得合适的

价格点价的权利，将

价格风险转化为基差

风险 

锁定采购价格，将

基差风险转移给基

差卖方（现货卖

方） 

锁定销售渠道；获

得合适的价格点价

的权利，将价格风

险转化为基差风险 

风险 

建仓后基差走弱，

无法跟下游协定有

利基差，无法保证

自身利益 

协定基差后，若基差

走弱，需要承担基差

走弱变动的风险 

建仓后基差走强，

无法跟下游协定有

利基差，无法保证

自身利益 

协定基差后，若基

差走强，需要承担

基差走强变动的风

险 

如何实

现最优 

研究分析基差变化

规律，建仓基差越

低越有优势；有技

术支持的条件下在

盘面短期操作优化

建仓基差 

当市场基差大于商家

的报出基差时，意味

着点价方（现货买

家）以点价方式买入

的现货比从现货市场

买入能获得更高的收

益。点价时机选择：

判断基差走强至高点

时点价 

研究分析基差变化

规律，建仓基差越

高越有优势；有技

术支持的条件下在

盘面短期操作优化

建仓基差 

当市场基差小于基

差商家的报出基差

时，意味着点价方

（现货卖家）以点

价方式卖出现货比

从现货市场卖出能

获得更高的收益，

点价时机选择：判

断基差走弱至低点

时点价 
 

数据来源：公开资料整理、长江期货能化产业服务中心 

三、尿素产业基差贸易案例 

（一）尿素生产企业与下游工厂远期订单（现货买方点价） 

8 月中旬，尿素供应持续增加，出口政策保持收紧，自身供需矛盾逐渐积累以及整体大
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宗商品承压的外部环境影响，尿素 01 合约承压运行。生产企业 A 担心价格持续下跌影响企

业销售利润，另外市场对尿素后市偏悲观，拿货积极性不强，企业所剩库容有限，迫切需

要解决尿素价格下跌和货出不动的问题，此时下游工厂 B 虽有采购尿素需求，但预计后市

尿素价格还会下行，不急于拿货。经协商，生产企业 A与下游工厂 B签订 2000 吨远期尿素

基差贸易订单，约定两周内完成点价和最终结算，下游工厂 B 先按当日现货价 2115 元/吨

支付 2000 吨尿素款项，后期点价后进行二次结算，生产企业 A 收到款项后根据订单安排为

下游工厂 B 发货。 

具体的操作流程如下图，最终取得的效果是生产企业 A 相当于还是以 2115 元/吨销售

尿素，且能及时处理生产出的尿素，减轻库容压力，还获得了基差交易额外的 45 元/吨收

入，下游工厂 B 不仅提前锁定尿素货源，且获得后点价结算的权利，不用担心买完尿素后

价格下跌，原材料库存贬值风险。 

图 4：基差贸易业务流程一                                                                               

8 月 13 日 

生产企业判断后市尿素价格下跌，在盘面建空单套保。 

现货操作 现货价格 期货操作 期货价格 基差 成交量 

生产、发货 2115 开仓尿素

01 合约期

货空单 

1990 125 2000 吨 

生产企业空单建仓基差为 125，与下游工厂签订远期尿素基差贸易订单，协定基

差为+170 

8 月 23 日 

盘面下跌，下游工厂沟通在 1870 进行点价，此时生产企业期货空单平仓 

现货操作 现货价格 期货操作 期货价格 基差 成交量 

结算 2040 

（现货价格

降低 75） 

平仓尿素

01 合约期

货空单 

1870 

（期货收益

130） 

170 

（基差变化

+45） 

2000 吨 

该笔尿素基差贸易最终按尿素 01 合约+170，即 2040 元/吨结算，生产企业 A

期货平仓盘面收益 120 元/吨，按每吨 75 元（2115-2040=75）退还 2000 吨尿素

款项给下游工厂 B，自身赚取 45 元/吨基差收益。 
 

数据来源：公开资料整理、长江期货能化产业服务中心 

（二）尿素贸易商先销后采（现货卖方点价） 

尿素大型贸易商 C 拥有丰富的尿素货源，为当地及周围中小贸易商及下游供货。中小

贸易商 D 在以固定价格为某电厂供应尿素，为保持与电厂长期合作关系，需保证货源稳定，

但中小贸易商 D 不想一次性买入尿素库存承担价格波动风险。于是与大型贸易商 C 协商，

双方签订合同，大型贸易商 C 以尿素 01 合约加上 30 的基差卖出 9 月中旬货源 3000 吨，

同时中小贸易商 D 在期货盘面上多单建仓 150 手，建仓均价在 1750 元/吨。后尿素盘面价

格上涨，现货价格弱稳运行，基差大幅走弱，大型贸易商 C 择机在盘面 1880 进行点价，具

体的操作流程如下图。最终实现的效果是中小贸易商 D 通过基差交易实现了 70 元/吨的贸

易收入，既稳定了为电厂供货的货源，又不用承担采购价格波动的风险。而相对于纯现货
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贸易，大型贸易商 C 通过此次基差贸易增收了 60 元/吨的收入，将销售价格变动风险转化

为基差变动风险。这个案例跟以上的产业案例不同之处在于由现货买方建立套保头寸，点

价权在于现货卖方，属于基差贸易卖方点价。相比单纯背靠背采购操作更灵活，同时规避

了贸易商提前销售后价格反向变动的风险。 

图 5：基差贸易业务流程二                                                                               

9 月 11 日 

中小贸易商 D 销售价格固定，在盘面建多单套保。 

现货操作 现货价格 期货操作 期货价格 基差 成交量 

销售 1850 开仓尿素

01 合约期

货多单 

1750 100 3000 吨 

中小贸易商 D 多单建仓基差为 100，与大型贸易商 C 签订 9 月尿素基差贸易订

单，协定基差为+30 

9 月 30 日 

盘面价格上涨，大型贸易商 C 沟通在 1880 进行点价，此时中小贸易商 D 多单

平仓 

现货操作 现货价格 期货操作 期货价格 基差 成交量 

拿货 结算价格

1910 

（现货价格

上涨 60） 

平仓尿素

01 合约期

货多单 

1880 

（期货收益

130） 

30 

（基差变化

-70） 

3000 吨 

该笔尿素基差贸易最终按尿素 01 合约+30，即 1910 元/吨结算。大型贸易商 C

销售收入增加 60 元/吨，中小贸易商实现基差交易收入 70 元/吨。 
 

数据来源：公开资料整理、长江期货能化产业服务中心 

（三）尿素贸易商与下游工厂二次点价（基差点价+场外期权） 

尿素贸易商 E 与复合肥企业 F 签订了一份 1000 吨尿素基差贸易合同，合同约定以尿素

期货 09 合约当日结算价格 2120 元为基准，升贴水为+150 元/吨，即 2270 元/吨为合同暂

定结算价，并且包含二次点价条款（在点价期内，若价格低于 2120 元/吨，可进行第二次

点价）。贸易商E找风险管理子公司G买入尿素09合约看跌期权，行权价格为2120元/吨，

权利金为 50 元/吨（基差贸易利润能够完全覆盖期权成本），期限为基差贸易合同二次点价

规定时间范围。合同签订后尿素期货价格上涨随后开始下跌，一段时间后下跌低于 2120 元

/吨。由于达到了合同约定第二次点价条件，复合肥企业 F 获得了二次点价的权利，经过分

析认为价格可能已经处于低位，于是在第二次点价时间范围内，以 2060 元/吨进行第二次

点价，合同的最终结算价格调整为 2060+150=2210 元/吨。此时贸易商 E 买入看跌期权行

权，获得 60 元/吨的收益。贸易商 E 和复合肥企业 F 按照最终结算价格 2210 元/吨进行货款

结算，贸易商 E 向复合肥企业 F 交付尿素货物。通过二次点价，贸易商 E 不仅实现了销售

收入并且获得了销售渠道竞争优势，复合肥企业 F 成功降低了采购成本，双方达成良好合

作。基差点价+场外期权模式为解决传统贸易上、中、下游利益冲突提供了新路径。 
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图 6：基差贸易业务流程三                                                                               

6 月 3 日 

签订基差贸易合同，约定尿素期货 09 合约当日结算价格 2120 元为基准，升贴

水为+150 元/吨，即 2270 元/吨为合同暂定结算价。 

现货操作 现货价格 期货操作 期货价格 基差 成交量 

第一次结算 2270 

（暂定） 

买入尿素

09 合约

2120 看跌

期权 

2120 

 

150 

 

1000 吨 

6 月 14 日 

尿素期货价格上涨随后开始下跌，达到了合同约定第二次点价条件，复合肥企

业 F 获得了第二次点价的权利，经过分析认为价格可能已经见底，于是选择以

2060 元/吨进行第二次点价， 

现货操作 现货价格 期货操作 期货价格 基差 成交量 

第二次结算 2210 

（最终价） 

买入看跌期

权行权 

2060 

（期权收益

60 元/吨） 

150 

 

1000 吨 

该笔尿素基差贸易最终按第二次点价价格加基差，即 2210 元/吨结算。通过二

次点价，贸易商 E 的贸易利润不受影响，复合肥企业 F 采购成本降低 60 元/吨。 
 

数据来源：公开资料整理、长江期货能化产业服务中心 

四、尿素产业发展基差贸易难点 

（一）尿素基差分析 

全国中小颗粒尿素市场均价与尿素主力合约每日收盘价相关系数为 0.94，分别作为尿

素现货价格和期货价格基准测算尿素的基差变化规律如下图所示，基差运行区间主要集中

在（-50，275），占比78%左右，基差-50以下的占比为 8%，基差超过 275的占比为14%。

从季节性来看，尿素主力基差整体呈现一季度平稳，二季度提升，三季度下降，四季度恢

复平稳的特征，主要受尿素农业需求季节性影响，现货价格与主力预期价格涨跌幅度不同

步。一般来说，用肥旺季来临前期货价格比现货价格涨得快，用肥旺季尾声，期货价格比

现货价格跌得快。尿素期货上市以来，尿素主力基差波动率先增后降，其中 2021 年波动率

最大，波动范围达到 870。2022-2024 年以来尿素主力基差波动范围呈现缩小的趋势，分

别为 590、560、315。尿素年均基差来看，也呈现先增后降的趋势，2021-2024 年尿素年

均基差分别为 112、157、261 和 185，可以看出 2024 年主力基差较 2023 年有明显走弱，

另外 2024 年 9 月底开始尿素逐渐呈现期货升水结构，主力基差运行区间为（-50，100）。

除了研究分析尿素市场均价基差，区域尿素基差水平和厂价基差水平各不相同，在基差贸

易实际运用中需要结合经营情况持续跟踪基差水平变化，把握基差贸易机会。 

图 7：尿素主力基差历史区间变化                                                                                      单位：元/吨 
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数据来源：同花顺、卓创资讯、长江期货能化产业服务中心  

图 8：尿素基差三维图  图 9：尿素基差频率分布 

 

 

 

数据来源：同花顺、卓创资讯、长江期货能化产业服务中心 

（二）升贴水确定 

升贴水的变化存在一定的周期性规律，且有较强的回归性。升贴水反映了现货市场和

期货市场之间的仓储成本和时间成本，仓储成本包括持有该商品所需的储存成本、利息、

保险、运输等，储存成本和运输会随着储存地的地理位置变化。基差贸易中，地理位置优

势有时也能转化为基差优势。经营成本和利润也都会影响升贴水价格，买卖双方在谈判协

商升贴水时需要予以考虑。一般情况下，预测现货供应将会趋紧，基差可能走强则升贴水

报价就高一些，预测现货供应将趋于宽松基差可能走弱则升贴水报价就低一些。无论如何，

基差的协定需要既保障自身贸易利润也使基差买方易于接受升贴水报价。 

（三）点价策略 

基差贸易模式中合作双方协定基差环节已经决定了基差卖方的利润，而基差买方的利

润取决于点价能力。在点价环节存在一些常见风险：一是价格判断失误风险，点价方需要

对未来商品价格走势做出判断。买方点价中，若价格上跌时没有及时点价，可能错过低价

-400

-300

-200

-100

0

100

200

300

400

500

600

700

5年MIN 5年区间 2024 2025 5年平均值

2025
2024

2023
2022

2021
2020

(400)

(200)

0

200

400

600

800

1000

2025 2024 2023 2022 2021 2020

0
2

0
4
6

32
11

41
67

56
55

69
84
84

79
77
78
79

71
83

57
33

39
40

44
0

8
2

0

0 20 40 60 80 100

-400

-250

-100

-25

50

125

200

275

400

550

基差



 

 11 / 13 

请阅读最后一页重要声明 

长江期货 | 专题报告 

采购的时机，导致后续采购成本增加；反之，在价格上涨时过早点价，会以较高价格锁定

成本，影响利润。二是点价时间选择风险，一方面若点价时间过早，可能无法捕捉到更有

利的价格；另一方面若拖延点价时间，可能会因市场突发情况导致价格大幅波动，错过最

佳点价窗口。比如农产品市场，临近收获季节，天气变化等因素可能导致价格短期内急剧

变化，点价方若不能把握好时间，可能遭受损失。三是基差变动风险，基差并非固定不变，

它会受到市场供求关系、仓储成本、运输成本等多种因素影响。如果基差朝着不利于点价

方的方向变动，即使点价方对商品价格走势判断准确，也可能无法获得预期的收益。例如，

当市场供应突然大幅增加，导致现货价格下跌幅度超过期货价格，基差缩小，点价方按原

计划点价后，实际采购成本会高于预期。 

为应对点价过程面临的风险，一是提前约定采取分批点价操作，根据市场情况和生产

销售进度，分批次进行点价，而不是一次性完成所有货物的点价，这样可以分散基差波动

风险，避免因一次点价失误而造成较大损失。二是在点价时机选择上，当基差处于历史低

位且有扩大趋势时，对于买方点价的基差买方来说，可适当等待，期望以更有利的基差点

价；若基差处于历史高位且有缩小趋势，此时点价较为有利，能避免基差缩小带来的成本

增加。同时，要结合市场因素判断基差的可持续性。在农业用肥淡季，尿素价格通常相对

较低，若企业有长期采购计划，可在淡季根据市场情况选择合适时机点价。而在旺季来临

前，随着需求逐渐增加，价格可能上涨，应提前做好点价规划，避免在价格快速上涨阶段

仓促点价。三是基准价根据具体情况灵活选择，既可以在盘中即时点价，也可以以当天期

货合约结算价、月度平均结算价，月度平均收盘价等其他约定价格作为点价价格。此外还

有其他点价技巧，例如接近提货月点价，测算利润点点价等。 

图 10：买方点价时机选择  图 11：卖方点价时机选择 

  

 

数据来源：iFinD、卓创资讯、长江期货能化产业服务中心 

（四）业务操作效率及信用风险 

客户点价一般先通过电话通知业务员，然后业务员联系交易员在盘面下单将期货头寸

平掉，如果业务员没有及时反馈信息，可能会导致错过点价的行情。另外也存在期货头寸

开平后双方现货不履约，以及卖方收款后不交货、买方收货后不付款等潜在风险。所以基

期货价格 

现货价格 

期货价格+升贴水 

此时期货价格低位且基差较大 

现货价格 

期货价格+升贴水 

期货价格 

时间 

价格 价格 

时间 

此时期货价格高位且基差较小 
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差贸易过程中存在的一个难点是点价与期货头寸开平、现货交付和货款交收无法实现同步，

这样会大大影响业务处理的效率。另外若基差向不利方向大幅变动可能导致基差买方无法

按约定价格履约，此时违约风险增加，因此在基差贸易合同中需要明确违约责任和赔偿机

制。 

五、总结与展望 

尿素产业发展基差贸易具有显著的可行性和效益，能够有效分散价格风险、优化成本

控制和提升市场竞争力。然而，基差贸易也面临着诸多难点，如基差的波动性、信息不对

称和期货市场的不完善等。基差贸易在发展过程中，不同的产业链环节有不同的诉求，不

同的参与方有不一样的动力。 

展望未来，随着我国期货市场的进一步完善和市场参与者对基差贸易认识的加深，尿

素产业基差贸易有望得到更广泛的应用。企业应加强对市场信息的收集和分析，提升风险

管理能力，积极应对基差贸易中的挑战，充分利用这一新型贸易方式实现可持续发展。基

差贸易的广泛开展将使期货价格在尿素市场定价中的作用更加突出，能够更准确地反映市

场供求关系和未来价格走势，提高市场的定价效率和透明度，引导资源的合理配置。 

  



 

 13 / 13 

请阅读最后一页重要声明 

长江期货 | 专题报告 

风险提示  

本报告仅供参考之用，不构成卖出或买入期货、期权合约或其他投资标的要约或邀请。在任何情况下，本报

告中的信息和意见均不构成对任何个人的投资建议。任何形式的分享投资收益或者分担投资损失的书面或口

头承诺均为无效。投资者应当充分了解报告内容的局限性，结合自己的投资目标和财务状况自行判断是否采

用本报告所载内容和信息并自行承担风险，我公司及员工对投资者使用本报告及其内容而造成的一切后果不

承担任何法律责任。 

免责声明 

长江期货股份有限公司拥有期货交易咨询资格。长江期货系列报告的信息均来源于公开资料，本公司对这些

信息的准确性和完整性不作任何保证，也不保证所包含的信息和建议不会发生任何变更。本报告所载资料、

意见及推测仅反映在本报告所载明日期的判断，本公司可随时修改，毋需提前通知，投资者应当自行关注相

应的更新或修改。本公司已力求报告内容的客观、公正，但文中的观点、结论和建议仅供参考，不代表对期

货价格涨跌或市场走势的确定性判断。报告中的信息或意见并不构成所述期货的买卖出价，投资者据此作出

的任何投资决策与本公司和作者无关。本公司及作者在自身所知情范围内，与本报告中所评价或推荐的交易

机会不存在法律法规要求披露或采取限制、静默措施的利益冲突。  

本报告版权仅为本公司所有，未经本公司书面许可，任何机构和个人不得以任何形式翻版、复制、发布、 引

用或再次分发他人，或投入商业使用。如征得本公司同意引用、刊发的，需在允许的范围内使用，并注明出

处为“长江期货股份有限公司”，且不得对本报告进行有悖原意的引用、删节和修改。本公司保留追究相关

责任的权利。 

武汉总部 

地址：武汉市江汉区淮海路 88 号 13、14 层 

邮编：430000 

电话：（027）65777137 

网址：http://www.cjfco.com.cn 

 

 


